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     valuePROFESSIONALS  
 

 

 

Dr. Peter P. Acél   … Bestände sind eher schlecht investiertes Kapital 

 

Daniel O. Schindler … Wertsteigerung entlang der Wertschöpfungskette 

         schafft Wachstum und stabile Margen im Markt 

 

 

 

Gründungsjahr  1998 in Zürich als Werttreiber-Partnerschaft 

 
 

Managing Partner  Daniel O. Schindler /  Zuhörer. Querdenker. Macher. 

    Dr. Peter P. Acél / Zuschauer. Mitdenker. Umsetzer. 

 

 

Manpower & Teams Interdisziplinäre Teams / Zusammenzug je nach 

Aufgabe 

    Zugang Berater-Pool in Europa mit rund 40 Experten 

 

 

Leistungssegmente Wertsteigerungsszenarien für Firmen realisieren 

Märkte, Marken und Produkte, sowie Margen stärken 

Audits und Konzeptionen zur Transformation leiten 

Umsetzungs-Phasen moderieren und aktiv coachen 

Einsätze auf Zeit (als operative Management Teams) 

    Sparring-Partner für Unternehmer und Management 

      

 

Expertenwissen  in Wertebasierter Unternehmensführung  

in Innovationen und Adaption auf Leistungs-Mix 

in Prozessgestaltung und Logistik Management  

in Lizenz- & Technologietransfer (Rechteverwertung) 

in Copyright © / ™ und Markentransfer 

 

 

Partnerfirmen Dr. Acél & Partner AG in CH 8048 Zürich  

 D. SCHINDLER CONSULTING in 8808 Pfäffikon/SZ 

Markenberatung Büro in der Schweiz und in Deutschland  

ETH Zürich (Eidgenössische Technische Hochschule) 
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Leistungsbereiche  Company-Fit-Check     Wertsteigerungsfaktoren 

    5P-Methode©        Ausarbeitung nach Schindler/Acél 

Sparring Partner    2nd Opinion & Workout Buddies 

 

    Die Erfolgsfähigkeit von Firmen im Markt sicherstellen.  

    Dank den identifizierten Werttreiberfaktoren gelingt 

    uns die Steigerung des Firmenwerts  (> Bewertungen) 

    Potenziale aufdecken, optimal heben und umsetzen  

• Innovations- und Adaptionsprozesse moderieren 

• Neue Geschäftsfelder identifizieren und auftun  

• Kernkompetenzen in neue Märkte überführen 

Optimierungsprogramme auf Kurs halten 

Verantwortung tragen als Mitunternehmer und Coach  

Sparring Partner und 2nd Opinion (> als Supervisor) 

 

 

Mandatsbasis Unser «sportliches» Honorarmodell   

 

    Pauschalhonorar  für die Bereiche, Audits, Konzeption,  

    aktive Betreuung bei der Umsetzung (ASCO-Richtwert) 

 Supervisors und Sparring-Partner (Themenbegleitung) 

 

Partizipationsmodell mit Nutzungsbeteiligung auf dem 

Optimierungsvorteil, bei eingebrachten Lizenzthemen, 

Eröffnung neuer Geschäftsfelder oder Absatzmärkte, 

Copyright-Anteil bei Produktinnovationen (> ongoing) 

 

 

Mandate & Erfahrung  Branchen-Know-how & How-to (> Referenz-Mandate) 

   

    Automobil- und Flugzeugindustrie 

    Maschinenindustrie / Präzisionsfirmen 

    Metallbearbeitung / HLK / Optik / Sicherheitsbranche 

Gesundheitswesen / Spitäler / Praxisverbund 

Öffentliche Dienste / Staat – Kanton – Gemeinden 

Banken und Finanzdienstleister  

M&A Merger & Acquisition / Due Diligence / Goodwill 

Textil- und Modebranche 

Sport (Vereine + Teams) und Touristik (Resorts) 

    Lebensmittel (Hersteller, Vertrieb und Handel) 

    Luxusgüter-Firmen und Lifestyle-Marken 

Lizenzgeschäft und Marken- / Imagetransfer  

     Rechteverwertung in Copyright © und Trade Mark™  
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Referenzprojekte  Folgende Firmen sind damit einverstanden im direkten 

persönlichen Kundengespräch die Ausgangslage und  

die erfolgreich umgesetzten Lösungen aufzuzeigen: 

 

 

     Fit-Check und neue Geschäftsfelder 

 

 

   Prozess- und Vertriebsgestaltung  

 

 

     Top-Segment mit ALESSI lanciert 

     Per 2022 das 20-Jahre-Jubiläum 

 

 

 

valuePROFESSIONALS  … der nachhaltigen Wertsteigerung verpflichtet 

 

  

 

Daniel O. Schindler  

Identifikation der Werttreiber. Lösungsorientierter Querdenker. Innovations-

Management. Coach und erfolgsorientierter Macher (Task Force Motivator). 

Erfahrung im Aufbau von Marken und Märkten. Spezialist im Lizenzgeschäft. 

Inhaber und Navigator D. SCHINDLER CONSULTING, CH-8808 Pfäffikon/SZ  

 

Daniel Schindler ist Gründungsmitglied und Managing Partner bei valuePROS 

 

  

Dr. Peter P. Acél 

CMC Berater in Unternehmensführung. Experte in Logistik und Produktion. 

Prozessorientierter Mitdenker und zielfokussierter Umsetzer.  

Inhaber der Beratungsfirma Dr. Acél & Partner AG, Zürich.  

Seit über 25 Jahren erfolgreich in der Unternehmensberatung. 

 

Dr. Peter P. Acél ist Gründungsmitglied und Managing Partner bei valuePROS  


